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Entreprise Présentation

Nos offres de soins visuels

Notre organisation pour déployer

Notre tarification pour la répartition

Nos prochaines étapes



2 000

tests de vue 

par semaine

48%

croissance en 

2024

42

partenaires

25,000+

lunettes en 

2025

60

employés 

passionnés 

2,9 m

bénéficiaires 

couverts

X1,5 en 2025
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C’Evidentia

quelques chiffres clés

Brown Glasses 

TR Y  O N

a dd  t o  c a r t

assurances

entreprises
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Trouver un modèle économique 

plus performant

456€

de prix moyen pour une paire de 

lunettes en France

125€

de reste à charge moyen pour le 

consommateur final

Des attentes en termes de 

prévention

80

Jours de délai moyen pour un 

rendez-vous chez l’ophtalmologue

74%

de la population française est 

concernée par un problème de 

vision

Accès aux soins Modèle économique

2 limites majeures

sur le marché traditionnel



A c c è s  a u x  s o i n s

L’importance de la vision pour vos métiers
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Chauffeurs – la vue au volant Préparateurs – vision de près

90% du temps de 

réaction dépend de la 

vision

3 fois plus d’accident la 

nuit 

8M de conducteurs ne 

portent pas leurs 

lunettes au  volant

Vision de loin : apprécier 

et anticiper

Vision de près : GPS & 

panneaux

Vision périphérique : 

voir ce qu’il se passe sur 

les côtés

Plus de la moitié de la 

population sera myope 

dans 20 ans

Yeux rouges et maux de 

têtes

Vision floue ; 

éblouissement

Contrôle de la vision 

régulier – OMS 24 mois

Donner des règles pour 

reposer les yeux

Contrôle de la vision de 

près 



Présentation

Parcours Nos offres de soins visuels

Notre organisation pour déployer

Notre tarification pour la répartition

Nos prochaines étapes



La promesse C’Evidentia

un parcours complet pour les salariés
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C’Evidentia gère la prise 

de rdv chez 

l’ophtalmologue

Le bénéficiaire prend 

un rendez-vous un test 

de vue

Le bénéficiaire 

commande sa paire de 

lunettes

C’Evidentia assure la 

livraison et la 

garantie 

Délais de livraison

Sous 6 jours à 

domicile

Commande  en ligne

Zéro reste à charge 

garanti

Email du partenaire

Bénéficiez d’un test 

de vue offert

Prendre RDV

Test d’acuité en ligne

Contrôle de 

l’évolution de la 

vision

Rendez-vous  

ophtalmologue

2 à 3 fois plus 

rapide 

Garantie 1 mois

Examen de vue sur 

Site

Rendez-vous 

physique 

individuel

Télé-expertise

ophtalmologue

Ordonnance 

délivrée sous 48h
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Zoom sur l’accès à l’ophtalmologie
Plusieurs établissements dans des déserts médicaux
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Délais 
Ophtalmologues

Vs 1 mois en moyenne 

C’Evidentia

3 à 8 mois en moyenne

Accès aux soins

Répartition des 
effectifs

67% des salariés n’ont 

pas vu d’ophtalmo >2 

ans

82% des salariés sont 

domiciliés sur des 

secteurs tendus

Cartographie

Beaucoup d’ateliers dans 

les déserts médicaux
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R E F E R E N C E S

Nos références clients
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R E F E R E N C E S

Nos clients en parlent mieux 

que nous !

Patrick Elia

C&B France

Stellantis

C’Evidentia, c’est une offre optique de 

qualité en matière de prévention, de prix, 

de services pour nos salariés à travers un 

parcours digital accompagné par un opticien 

diplômé.

Régis Blugeon

DRH France

Saint-Gobain

Grace à ce service en ligne de prévention 

visuelle, nos collaborateurs peuvent 

bénéficier d'un accompagnement personnalisé, 

allant du test de vue jusqu'à la commande de 

lunettes garanties zéro reste à charge !

Hélène Hecquet

Dir. Services aux 

collaborateurs

Carrefour

C’Evidentia permet aux collaborateurs de 

gagner du temps en contrôlant sa vue ou en 

commandant ses lunettes à distance. C’est très 

pratique de pouvoir le faire depuis chez soi 

ou son lieu de travail sans avoir à se 

déplacer à l’extérieur.



NPS

72

68

36

16

-21
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C’Evidentia un NPS > 70

S a t i s f a c t i o n

+6pts
2024

6000
Réponses

4,6
Satisfaction 

générale

72
NPS Global

75
NPS test de 

vue

Calcul du NPS

Si l'entreprise obtient 55 % de promoteurs et 20 % de détracteurs, le NPS sera : 55 - 20 = 35. Une 

marque avec 100 % de promoteurs aura un score de +100 et, à l'inverse, une marque avec 100 % 

de détracteurs affichera un score de -100.



Présentation

Nos offres de soins visuels

Ops Notre organisation pour déployer

Notre tarification pour la répartition

Nos prochaines étapes



Construire un plan de communication annuel en diversifiant 

les leviers pour toucher un maximum d’assurés

Nos Leviers pour créer de l’usage  
Plan de communication

Planning de Communication

Campagne Mailing
1 par trimestre

Bandeau Espace 

assuré

Relai local

Apgis

Kit de communication
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Campagne mailing Bandeau Espace Assuré

Webinaire Relai local

Créer de l’usage en informant 

les salariés de ce nouveau service

Proposer des temps forts sur 

des sujets de prévention 

(yoga des yeux, vue au volant, etc.)

Mise en avant dans les 

espaces de passage des sites 

écran, affiches, services médicaux

Etre visible de manière 

régulière sur  l’espace extranet 

assuré

Bandeau4 emails Email personnalisés1-2 webinars

P l a n  d e  C o m

>> Calendrier 

/ par client par an

Webinaire Thématique à choisir

Offre socle



Exemple de relais Partenaires
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Communications MailingWebinaire

Organisation

C’Evidentia s’occupe de tout

Cahier des charges Com

Réalisation de la Com

Reporting 

Offre socle



J

Déroulé et rétroplanning de mise en place
C’Evidentia s’occupe de tout
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J-45

ouvrées

J-30

Planning 

validée

Mise en lien 

avec tous les 

responsables de 

site 

Envoi de la 

communication

Date J+1

Reporting 

complet sur 

l’action

Mise en place 

journée

Organisation

C’Evidentia s’occupe de tout

Communication

Gestion de rdv

Matériel

Telexpertise



Organisation journées répartition
Kit communication prise de rendez-vous 

C’Evidentia prend tout en charge 

Kit de communication envoyé à M-1

• Communication mailing 

• Affiche avec QR code

Telexpertise



Organisation journées usines
Matériels nécessaires sur place 

Mise à disposition par l’établissement : 

Une salle privatisée 

Une connexion internet 

Telexpertise



Présentation

Nos offres de soins visuels

Notre organisation pour déployer

Eco Notre tarification pour la répartition

Nos prochaines étapes



2020 2025 commentaires

Examen de vue en
entreprise

Délivrance ordonnances
Coût de l’ordonnance pris en

charge par C’Evidentia

Dépistage en ligne
Offre accessible pour les anciens

salaries et les ayants droit

Lunettes 0 RAC

Satisfaction 98% N/A
Taux de satisfaction actuel >99% 

sur REX partenaires

Usage global >30% N/A
Taux d’utilisation global >40% 

sur REX partenaires
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Comparatif de nos actions



Nombre de bénéficiaires principaux : 10 

632

Coût annuel HT par salarié : 1€ / an

20

Tarification personnalisée Répartition
Détail du coût par dispositif

Offre socle digitale

Budget global annuel offre socle

12 758,9€ TTC

50% de la population est intéressée

3260 créneaux ouverts pour les salariés

20 rdvs individuel par journée

Chaque rdv avec l’opticien dure 20 minutes

Nombre de journées à prévoir

163 journées prévues en entreprise

Budget consolidé – 289 858,9€ TTC

Budget telexpertise - 277 100€ TTC

Nombre de journées : 163 / an

Coût unitaire TTC / journée : 1 700€

Téléexpertise

Budget global annuel téléexpertise

277 100€ TTC

- 30% Ordonnance incluseAyants droit Retraités

*Budget consolidé 2020 – 393 150€ TTC



Présentation

Nos offres de soins visuels

Notre organisation pour déployer

Notre tarification pour la répartition

Next Nos prochaines étapes



Nos Prochaines étapes

retroplanning avant lancement
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Lancement

C’Evidentia

Première journée 

déployée

Lancement digital

Rétroplanning

Contrat

Cahier des charges

Organisation

Présentation du service 

à la répartition

Valider l’intérêt

Go / No Go

Validation des 

dispositifs présentés

Date M+123 mai M+2

Action sur 18 mois


